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vTicarl Risk
vPolitik Risk
v Belge Riski
v Falz Riski
vKur Riski
v Mala iliskin Riskler
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olIthalatcinin mal almaktan vazgecmesi
©Ihracatcinin mali zamaninda gonderememe
®Mallarin tasinma sirasinda zarar gormesi
olthalatcimin iflas

o lhracat bedellerinin vadesinde édenmemesi




POLITIK RISK

®Savas hali, darbeler,
@ig savas, isyan, ayaklanma,

® Transfer giicliikleri,

®Alicinin iilkesinin ithal yasagti,
®Alicinin ithal izninin iptali,




VESAIK RISK]

Belgelerin hatali veya eksik olmasi;
Mallarin giimriikten ¢ekilememesi,

Mal bedeli dovizin ihracatciya gec
odenmesi veya odenmemesi,

Mallara el konulmas:,
Agwr para cezalart uygulanmasi v.0.

sonuclara sebep olabilir.

D:is Ticarette Kullamilan Belge Cesitleri

Sevk Belg=ien
Sigorta Basliagsiaerni
Famura

Finansman Seligeleri
Dolasim SBelgelan
Dhiger Belgeicer
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FAIZ RISKI

@oFalz  oranlarinda  ortaya cikan
degisimlerden dolay1 karsilasilan risktir.

@Bu risk herhangi Dbir yatirimdan
beklenen getiriyi olumlu veya olumsuz

etkiler  veya  sirketlerin ___ yaptig
borclanmalar iizerinde etkili olur.
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KUR RISK]

hem

@Hem ihracatci
konusudur.

oThracat¢i  sozlesme yaptiginda verdigi
fivatn, tahsilat __ yapilirken _ kurlarda
degismeler nedeniyle diismesi durumunda
zarar edebilir.

® Kurlarin yiikselmesi ihracat¢ igin Iy,
ithalatci icin kotidiir.

ithalatci icin so07

796 Tijrk Lirasi
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MALA ILISKIN RISKLER

@®Bu #ir riskler daha cok ithalatc icin
gecerlidir.

@Mallarin teslim edilmemesi bir risktir.

olIthalatct mallari cektikten sonra istedigi

nitelik ve kalitede bulamazsa bir baska
riskle karsilasir.
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+RIskler tamamen ortadan kaldirilamaz.
Ancak azaltulabilir. Bu da risk yonetimi
lle miitmkiindiir.

+RISK yonetimi 1Se RIiSK__ANALIZINI
gerektirmektedir.
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RISKLER] KALDIRMA VEYA AZALTMA /§ ng 5 ¢

YONTEMLEL]

@Risklerin nereden gelebilecegi

konusunda teknolojik, ekonomik ve
politik gelismeleri takip etmek,

@Farkli _is kollarinda __veya farkli
pazarlarda faaliyet gostermek,

Tehlikelerin Idari Onlemler

Ortadan Riski |zole (Kural, Talimat,
Kaldirimasi Etmek Egitim Vb.)
3 @ & @ i o
Tehlikeli Olam Mihendislik Kisisel
Daha Az Onlemleri Koruyucu
Tehlikeli Olanla Donanim
Degistirmek
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RISKLER] KALDIRMA VEYA AZALTMA
YONTEMLER]

f" . Ps¥.
N Exportrain et

@Riskleri paylasmak, yani yiiksek risk
iceren projelerde ortaklarla calismatk,
@Yiiksek risk iceren Pazar veya

sektorlerde ozkaynak/dis kaynak
dengesine dikkat etmek,

11



RISKLER] KALDIRMA VEYA AZALTMA/ @:. 00
YONTEMLER]

®Alict hakkinda istihbarat,

@ Kapsamli bir Ihracat sozlesmesi,
®Gaozetim sirketi hizmetinden yararlanma,
©Ihracat kredi sigortasindan yararlanma,

SRl

STRATESY

CEVALUATE



RISKLER] KALDIRMA VEYA AZALTMAD: 0ty 82
YONTEMLED

inansman tekniklerinden

yararlanma,

@Nakliye sigortast yaptirma,
@EXW, FCA, FAS, FOB tercih edilmesi,

®Pesin Odeme, Akreditifli Odeme tercih

edilmesi
®RIsk yonetimi tekniklerinden yararlanma
Aveoicl Acce -
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DIS TICARET SOZ1 ESMES

Sozlesme: sozlesmeye taraf olanlarin
Milll stnwrlart asan iiriin sanis ya da
alislarinda hak ve yiikiimliiliiklerini
tamimlayan bir hukuk belgesidir.




SOZLESME HUKUKUNUN UNSURL ARt

. Anlasma
Niyet

. Deger
Kapasite

. Riza

- Seklin yasallig

. Amacin yasallig



1. ANLASMA

©Anlasma, bir teklif (icap) kabul
edildiginde gerceklesir.

@Her 1kisi de acik, eksiksiz ve kosulsuz
olmalidwr.

® Yazili olabilirler, or. mal veya miilk alimi

®Sazlii olabilirler, ér. miizayede




ASAGIDAKI DURUMLARDA TEKLIF IPTAL EDIL

@Karst teklif
@Teklifin reddi
@ Teklifin igtali
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@Reklamlar, fiyat etiketleri veya
magaza Vitrinleri yasal teklifler
degildir, bir davettirler.

@Bir fiyat yanh§sa duzelttlebthr
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2. NIYET

®BIr sozlesmenin gerceklesmesi icin her IKi
tarafta da sozlesmeye girdiklerine dair bir
Istek ve bilgi elmasi gerekir.

©Ornek: iKi kisi aksam yemegi icin disari
ctkacak. Birl gelmezse, digeri dava
acabilir mi?

@Cevap: ??27?772?7?




3. DEGER
@Bir taraf digerine bir degeri vermelidir.

©BIr ¢esit degdis tokus olmalidur.

@Kontrat konusu olan dgenin tam
parasal degerini yansitmasi gerekmez,
ancak olciilebilir _bir _degere sahip
olmasi gereKkir,

®Ornek: Ayse, Ahmet’ten 200.000 TL.’ye
bir araba satin alir. Ayse arabayt alir ve

Ahmet paray: alwr.
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4, KAPASITE

®Bir sozlesmeye Qqiren kisilerin bunu

yapmak i¢cin yasal ehliyete sahip olmasi

gerekir.

oIstisnalar:
18 yas alt
Uyusturucu veya alkoliin etkisi altndaki kisiler
Iﬂas Ny

Yetkilerini asan sirket yoneticisi
Diplomatik dokunulmazlik




®Sozlesme goniillii olarak yapilmalidur.

@Baskt altinda sozlesme yapilmamalidr.

@Her 1ki taraf da sozlesmede neler yer
alacagi konusunda mutabakata
varmalidir.




6. SEKLIN YASALLIGE

®BU, sozlesmenin diizenlenme sekline

atifta bulunur, orn. sozlii, yazih veya
dolayli olarak (imali) ...

®Bazi sozlesmeler yazili olmaldrr,
Mal ve hizmet satisi, sigorta policesi. . .
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7. AMACIN YASALLIGI

®Sozlesme herhangi bir yasay: ihlal
etmemelidir.

@Yasal olarak baglayict sozlesmeler
yasal islemler icin olmalidir.

©O0rn: Suc isleme amacl sozlesmeler

mahkemece onaylanmayacaktir....




SR SOZLESMENIN FESHI  <Oeprini g

®BIr sozlesme asagidaki sekilde

feshedilebilir veya sona erdirilebilir:
= Performans
Anlasma

Sozlesme gereginin yerine getirilmemesi
Thlal




1. PERFORMANS

@Her 1ki taraf da sozlesmenin kendi
tarafini yiiriitiir.

®O0rnek: bir insaatct bir ev insa eder
ve ev sahibl insaatciya 6deme yapar.

26



@Her 1kl taraf da soézlesmeyi sona
erdirmeyi kabul eder.

®Ornek: ev sahibi yeni evin insaatina
devam _etmemeye karar verir ve

insaat¢i sozlesmeyi iptal etmeyi kabul
eder
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3. SOZLESME GEREGINI YERINE Ocporirin S8
GETIRILMEMES|

©0ngi)'riileme]gen bazi olaylar,

sozlesmenin yiiriitillmesini imkansiz
kilabilir.

®0rnek: sozlesmenin taraflarindan
birinin gliimii. . .
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4., IHLAL

@®Sozlesmenin  taraflarindan  birl,

sozlesmenin temel bir kosulunu ihlal
ederse...

®Ornek: insaatci, ev tamamlanmadan
once insaati durdurur.
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SOZLESMENIN [HLALININ COZUM Y@LLA@

@Sozlesme iptal edilebilir.

@Zarar goren taraf tazminat davast acabilir.

®Mahkemeler, orifinal sozlesmenin
uygulanmasmnt emredebllir,

®Ornek: inwatgzya evin insaatini
tamamlamasi emredilebilir.
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SOZLESMEDE MUZAKERELER Pepwiii88

“Miizakere, iki veya daha fazla kisinin
veya tarafin belirli bir konuda kabul

edilebilir bir uzlasmaya varmak icin
yiiriittiikleri siirectir”
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MUZAKERE YAPMADAN ONCE:
DURUM TESPITH

@Temel durum  tespitl, miizakere
yapilacak tarafin Kkredi _itibarini, mali
durumunu, yénetiminin__Kalitesini, _is
gecmisini__ve _yerel ve uluslararast
pazardaki itibarin: kontrol etmeyi icerir.




MUZAKERENIN TEMEL UNSURLARI

©Icinde birden cok taraf vardir.

@Siuire¢ igerisinde karsihikli _ giidiiler
vardir.

® Taraflarin suire¢c icerisinde Yer __ve

pozisyonlart degisir.
®Anlasmaya varmak icin taraflarin farkl
amaclar: bulunur




TEMEL MUZAKERECILIK BECERILERI

@EIKili_miizakerecilerin _dort temel dzelligi
vardir.

= Taraflar ile_problemleri birbirinden ayirmak

Miizakerede pozisyonlara degil cikarlara
odaklanmak.

Miisterek cikarlar icin secenekler olusturmak

Miizakere siirecinde  objektif  Kkriterler
k_u_ Ilanmak._ -
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BASARILI BIR MUZAKERE SURECI PEK COK
FAKTORE BAGLIDIR

® Her miizakerenin kendine has ézel sartlar:
vardir Ve bu sartlar pazarlik seviyesini belirler.

® Miizakereye katilanlarin pazarlik kabiliyetleri
onemlidir.

® Taraflarin motivasyonu ve diiriistliigii onemlidir

® Uzlasmaya 1stekli taraflarin miizakereleri daha
basarili sonuclar verir




MUZAKERE STRATEJILERI

@ Temel Pazarlik Tiirleri
» Rekabetci: kazan-kaybet

«Sorun Coziicii: kazan-kazan
» Uzlasmaci: kaybet-kazan

s Catismayt Onleyici: kaybet-kaybet

Dl
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REKABETCIl: KAZAN-KAYBET

@Kazanmayr ve durumu kontrol etmeyi
severler.

®Bu stratejidekl diisiince ve hedefler

kisa vadelidir ve bu stratejinin uzun
vadell  sonuclarimi  veya iliskiyi
umursamaz.
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SORUN COZUCU: KAZAN-KAZAN

oAdll "kazan / kazan™ coziimleri ve
"pastayr_biiyiiten""_daha biiyiik ¢oziimler

hakkinda diisiinenler en yaratict
miizakerecilerdir.

@©Bu stratejinin ise yaramasi icin giiven,
actklik ve isbirligi olmalidur.




UZLASMACI: KAYBET-KAZAN

@Diger kisinin  sorunlarini  ¢ozerek

catismayt ¢cozmeyi severler.

@Daha birbirine bagimh bir iliskiyi tesvik
etmek, digerinden destek ve yardimi
artirmak, hatta iliskide gerginlik varsa
diismanca__duygulart _yatisttrmak _icin
kullanilir.




CATISMAYI GNLEYICi: KAYBET-KAYBER=

@Kacinma _stratejisi __kullanmak, yani
miizakerecilerin  temelde  miizakereyi
zaman ___kaybr __olarak gérmesi veya
sitrdiirmeye degmeyecegini diisiinmesidir.
©Bu strateji, miizakereler  maliyetli
olabilecegi icin se¢ilmektedir.
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AKERE STRATEJILERI

UYUSMACI PROBLEM ¢0zUCU-

(Kaz gelecek yerden tavuk esirgenmez) | gir elin nesi var iki elin sesi var)
KARSI .S.onrac'!an 'Kazanmak Kazan-Kazan
TARAFIN GIKAR- Igin - Simdi Kaybetmek

MENFAATI VE UZLASMACI
ILi SKiYE ILGIMIZ (Kardes Payi-Farki kiye Bolmek)
Bir Olglide Kazan-Kazan

REKABETC
KACINMACI (Hep bana —Kavga etme)

(Ne Sam'in sekeri Kazan-Kaybet
ne Arabin yiz()

|Kaybeden yok-Kazanan yokK

PR—( || ClKAR

MENFAATIMIZ

Dusuk Yiiksek
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Hazirlik yap.
Tartismayt ac.

BASARILI OLMAK IGiN OGRENMEN GEREKEN

10 MUZAKERE BECERISI

Ivi dinle ve gozlem vap. == .
L)t awnie ve goztem yap. - :

Oneride bulun.

Onernyi yapilandir.
Pazarlik yap.

Anlasmayt sagla.
Mutabik kal

©2018 Mega Hafiza Ltd. $t. & Melik Duyar

Zhin Haritalan™ ve Beyin Haritalan™ Mega Hafiza nin tescili markalandr
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Temel sozlesme maddeleri ve
sartlart

CONTRACT
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SOZLESMEY! COK DIKKATLI OKUYUN!

®Siz ve hukuk ekibiniz, gec teslimat icin
agwr cezalar, agw tazminat _hiikiimleri
gibi olast riskler icin sozlesmenin 11Qili
maddelerini dikkatlice incelemelisiniz.

®Ayrica, sigorta_gereksinimleri, teslimat
kosullari  QIbI beklenmedik ek
maliyetleri de arastirin.




KIMLER! VE NELERI ICERIR?
@®Sozlesmenin taraflarimi ve tam yasal
adlarini belirtin,

® Miisterinizin mal veya hizmetlerinizi satin
alma ve ddeme yiikiimliiliigii oldugunu ve
saticinin (SI1ZIN) bunlart miisteriye satmasi
ve teslim etmesi gerektigini belirtin.

® Miisteriye sataiginiz mal veya hizmetleri
ayrintili olarak aciklayin.




NE KADAR ODENECEK?

® Kullanilacak para birimini belirleyin.

@ Fiyanin sabit mi yoksa ayarlanabilir mi
oldugunu ve 1Kincisl 1se ayarlamalarin
nasil yapiacagwn belirtin.

®Odenecek toplam tutar: belirtin.

= (i~ (= \Y

) T
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NE ZAMAN VE NASIL ODEME_YAPI LA@A[@

®Tam édemenin yapilacag tarih.

@Erken odeme icin miisteriye mdirim.

®Geg¢ odeme icin faiz iicretleri.

®Nakliye belgeleri veya ticari faturalar
gibi édemeyi gerektirecek belgeler.

@Akreditif gibi bir 6deme yontemi.

@Net 30 giin qibl odeme kosullart.



TESLIMAT NASIL YURUTULUR?

® Tasima, sSigorta, ithalat ve ihracat giimriikleme,
paketleme,  dokiimantasyon  ve  benzeri
masraflardan kim sorumludur.

® Mallarin sizden miisterinize gecisleri sirasinda
olusan risk veya hasarlardan kim sorumludur.

® Mallarin nasi teslim edilecegi ve teslimat
masraflarindan Kim sorumludur.

® Teslimatin nasi planlanacag: ve ge¢ teslimat
icin hangt cezalar uygulanacagi Vb..

Inccterms

202 by the International
Chamber of Commerce (ICC)



HANGI CEZALAR VE GARANTILER VAR? " sl

®Slz veya miisteriniz sozlesme sartlarini
yerine getirmediginiz takdirde diger
tarafa saglanan tazminat.

©Miisteri gec oderse fatura tutarina
uygulanan faiz.

®Sozlesmede hangi garantiler gecerlidir.

8) value
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ANLASMAZLIKLAR NASIL COZUMLEN o Boprini B

®Miizakere, tahkim veya dava gibi
anlasmazliklar: cozme siireci.

@ Tahkim kullanilacaksa, goriisiilecegi iilke
ve yer, uygulanacak tahkim kurallar:t ve
tahkim masraflarinin nasi béliinecegi.

@Dava kullanilacaksa, davanin goriisiilecegi
iilke ve yer ve davamin yapilacagi
mahkeme.




SOZLESME NE ZAMAN YURURLUGE Gl REW‘

®©Sozlesmenin imzalanmast veya DIr
avans ddemesinin  alinmast  (Ibi
sozlesmenin yiriirliige girdigi kosullar
ve / veya olaylar.

® Yukaridaki  kosullarion ve | veya
olaylarin zamanlamasti sozlesme
programint nasil etkileyebilir.

\\\\\\
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SAHIPTIR?

@Tam édeme QIbl mallarin miilkiyetini
miisterinize aktardiginizda,

@Bu alanda gecerli olan tiim yasal
gereklilikler.
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HANGI YASA VE DIL/DILLER KULLANI LA@M??W’W

®Sozlesmeyi yoneten yasal sistem.
©Sozlesme Ingilizce (veya varsa Fransizca)

degilse uygun Dbir terciimenin saglanip
saglanmayacagti.
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HANGI BELGELER GEREKLI?

®Sozlesme, teknik dokiimantasyon ve
teslimat dokiimanlar: Jibi sozlesme
siiresince gerekli olan dokiimanlar:
ve prosediirleri belirtmelidir.
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SOZLESME NASIL VE NEDEN IPTAL EDILEEN et S8

©Sozlesmeyi feshetme hakkina kimler
sahiptir ve bunu hangi kosullar altinda
yapabilirler.

ollgili sozlesme iptal edilirse taraflardan
biri icin hangi ddeme ve ifa
yikiimliilitklerinin gecerli oldugu.

®©Sozlesme Iptalinden kaynaklanan
herhangi bir kaywp nasil tanimlanacaktir.
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“MUCBIR SEBEP" DURUMUNDA NE OLUR? @piuic il

@Bazen sizin veya miisterinizin
sozlesme sartlaritna uymasini
engelleyen olaylar olur.

®Bu olaylar - degal afetler gibi
- her 1Kl tarafin kontrolii
disindaysa, bunlara miichir
sebep denir.
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"MUCBIR SEBEP” DURUMUNDA NE OLUR? “Exlw o

® Miicbir sebebl ne olusturur.

®Miicbir sebep durumunda etkilenen
tarafin atmas: gereken adimlar.

®BIr miicbir sebep olay1 nedeniyle
sozlesmenin tamamlanmasinda uzun bir
gecikme olursa, hangi secenekler
(sozlesme iptalt) mevcuttur.
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DIGER SARTLAR VE KOSULLAR

@Nakliye, sigoria, pazarlama ve
benzerlerinden kim sorumludur?

®Sozlesme kapsamindaki yiikiimliiliigiiniizii
yerine getirebilmeniz icin énemli olan her
seyi diisiinmeye calisin ve Kimin ne
yapacag: konusunda bir anlasmaya varin,

®Taraflartn  her  birinin  ne  gibi
sorumluluklar: ve vetkileri var?




DIGER SARTLAR VE KOSULLAR

1. Ithalat Lisanst Qerekiyorsa bu alicinin
sorumlulugundadir. Alict makul bir siire
icinde temin edemezse, Satict sozlesmeyi
feshetme hakkina sahiptir.

BuU sozlesmeye yapilan tiim degisiklikler ve
ekler bu sozlesmenin ayrilmaz parcalaridir

Ve taraflarca imzalandiktan sonra
yiiriirliige girer.

RESPONSIBEBILITIES!



ODEMEDE GECIKMELER

©®Qdeme yapilmamast veya ddemede
gecikme olmasi durumunda ne olacak?

®Bu durumda satict alictdan herhangi bir
talepte bulunabilir mi?

©@Alicinin ge¢ odemelerde faiz odemesi
gerekecek mi?

©Saticinin  sozlesmeyi feshetme hakk:
olmali mi?
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URUN VEYA HIZMETTE GECIKME
®Bir diriin veya hizmet gecikirse veya hig
teslim edilmezse / saglanmazsa ne olur?

®Alicinin tazminat hakk: var mi?

©®Alicinin  sozlesmeyi feshetme hakki
olmali mi?

63
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URUN VEYA HIZMETTE ARIZA VEYA HATA i

® Uriin veya hizmet, alicimin satin almayr
diisiindiigii gibi degilse ne olur?

@Satict kusur veya hatayr diizeltmeli mi
yoksa alici sozlesmeyi derhal feshetme
hakkina sahip olacak mi?
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SOZLESMENIN SURESI VE FESIH

@Her zaman sozlesmenin ne kadar siire
yiiriirliikte kalacaguu belirtin,

@Belirli bir bildirim siiresinden sonra
sozlesmenin ne zaman feshedilebilecegini
belirtmek de uygundur.
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ANLASMAZLIK

®BIr anlasmazhik ortaya cikarsa, her
zaman bir anlasmaya varmaya calismak
en 1yisidir, ciinkit anlasmazligi Dbir
mahkemede veya tahkim yoluyla ¢cozmek
pahali olabilir ve genellikle uzun bir
siirectir.




@ Ticarl sozlesmelerinizde daima acik, basit
ve anlasilir bIr dil kullanin.

@Siirsel ve sanatsal ifadeler, deyimler, argo
ve c¢ok fazla kisaltma kullanmaktan
kacinin.

@Bunlar, alictnin kafasini karigtirir ve
yanhs anlamalara neden olabilir.
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OLCU BIRI

@Ton gi

o]

0Ir ol¢ii birimi, metrik ton (1000
kg), kisa ton (907 kg) veya uzun ton
(1016 kg) anlamina gelebilir.

@Sorunlart onlemek icin olcii birimlerini
actkca aywrt etmelisiniz.




SOZLESMENIN IMZALANMAS| O i B8

@Ticart  sozlesmeler  Uluslararast  Ticaret
konusunda uzmanlasmis bir avukat tarafindan
hazirlanmali veya en azindan  gozden
gecirilmelidir.

®BIr sozlesme Imzalamadan once, sozlesmeye
dahil edilecek tiim hiikiim ve kosullarin
alicinizla miizakere edildiginden ve
kararlastrildigindan emin olmalisiniz.
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@] O

SOZLESMENIN IMZASI VE ASILLARI

@®Sozlesme birden fazla sayfa iceriyorsa,

her sayfayi ayrt ayri imzalamaniz Ve
alicitmizin da aynisint yapmasini zorunlu
kilmaniz gerekir.

®Sozlesmenin taraflarca imzalandig: yeri
ve tarihi belirtin. Bu, bir anlasmazlik
durumunda onemlidir.
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DIS TICARET SOZ1 ESMFESI

 Sozlesme Neden Onemlidir?

d Sozlesme’nin Amaci Nedir?

 Thracatgt Sozlesme Yapmadan da
Ihracat Yapiyorum Diyebilir mi?

NE DERSINIZzZ ?7?7?



W Exportran gt

SOZ1 ESMENIN AMACE/ ONEMI

> Alict ile Satist Arasinda Bir Iliski Tesis
Ederek Tam Bir Mutabakat Saglar.

> Ticari iliskilere Hukuki (Yasal) Zemin
Kurar.

> Riskleri ve Sorumluluklar: Taraflar
Arasinda Paylastirir.

» Karsilikli Giiveni Tesis Eder.

» Anlasmazliklarin Hallini Diizenler.

» En Yiiksek Oriak Paydada Bulusturur.

SOZLESME HAYAT KURTARIR 'Y
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SOZLESME NASIL OL MALIDKI?».. 82

v' Tanmimlamalar: ve metni anlasilir olmalidir.

v  Gereken tiim ticari ve teknik detaylar
kapsamalidr.

v Ulusal ve Uluslararasi1 yasalara uygun
olmalidrr.

v Kabul goren ve ortak anlam taswan
Ifadelerle yazilmalidir.







)

/° P
SOZLESME UNSURLADI “Oeporinic

Taraflar

Sozlesmenin Konusu / Uriin
Fivat CONTRACT
Odeme Sekilleri

Belgeler

Teslim Sekilleri (Incoterms)
Nakliye

Teslim Siiresi

Gozetim

Sozlesmenin Gecerlilik Siiresi
Hukuk/Tahkim

Ozel/Diger Hususlar
Taraflarin Imzalari
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1-TARAFLADR

SATICI
Firma Ismi
Adres

Tel

Faks

E-posta

ALICI
Firma Ismi
Adres

Tel

Faks

E-posta
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URUNUN TANIMI

- Ozellikleri
- Standartlan
- Miktar1 (Kabul edilebilir yiizde sapmasi (- / +))

[ ] Fasil Pozisyon Alt Pozisyon
Mensei
-
1234.56.78.10.12
T '} L T 2 L T I |
- ] AS Nomanklatiar Kodu | Milli Alt istatistik
T Acihim Kodu Kodu
— I I AB Kombine Nomanklatiir Kodu

- Paketleme, Etiketleme

- GTIP (Armonize Sistem) No.
(94.03.10.51.00.00 — Yaz1 Masasi)

- (10.01.90.91.00.11-Adi Bugday)



3- TESLIM SEKILLED] ancoterme) P 2088

E Grubu: Saticomin mallar, kendi isyerinde alici icin hazr

bulundurmasi (EXW)

F_Grubu: Satici, abcinin belirledigi tasiyictya mallan teslim

etmektedir. (FCA, FAS, FOB)

C Grubu: Saticinin tasima sozlesmesi yapma yiikiimliiliigiidiir.
Ancak satic1 yiiklemeden sonraki hasarlardan sorumlu degildir.

(CFR, CIF, CPT, CIP)

D Grubu: Bu grup teslim sekillerinde satica maksimum
yiikiimliiliikler  iistlenmektedir. = Mallarin varma  yerine
ulastirnlmasina iliskin biitiin masraf ve risklere satic

katlanmaktadir. (D PU, DAP, DD P)

N N
i L g s A e




3- TESLIM SEKILLEDRI (Incoterms)

@ Teslimat yeri (Malin gonderildigi ve teslim
alinacagi yer acikca belirtilmelidir)

®AksI belirtilmedikce, teslimat ihracatcinin
yukarida belirtilen is yeri adresinde EX

Works (is yerinde teslim) olarak
yapilacaktir.




A-NAKLIYE

Nakliye’nin Hangi Tiir Vasita ile Nasil
ve Ne Zaman Olacagl, Sozlesmede Yer
Almahdir.

Orn;
- Kuru Yiik Tasiyan, Tek Kath ve Vincle Yiik Bosaltmaya Uygun Gemi
- Uriin Nakliyesinde Parca Kargo, Kismi Sevkiyat ve Aktarma Yapilamaz




5>-TESLIiM SURESI

Hangi tarihte ya da tarih
araliginda urunun aliciya
teslim edilecegini belirtir.




6- FIYATY

Toplam fiyat vel/veya Dbirim olcii
basina fiyat, gerek rakam gerekse
harfle para birimi belirtilmek
suretiyle yazilacaktir.




6- FIYAT

@ Fiyat1 belirleme methodu (Gerekii goriildiigii takdirde)

@ Fiyatin spesifik olarak belirlenmedigi veya

belirlenemedigi durumlarda varsa daha once
aymi ithalatcaya aym  mallarin  benzer
kosullarda ihracatinda  Dbelirlenen  fiyat
uzerinden degerlendirme yapilir.

@ Ancak, daha once tecriibe edilmis boyle bir
ornek yoksa, taraflarin kabul edecegi makul
bir fiyat belirlenir.




7- ODEME SEKilLl FRI

v Pesin Odeme

v Mal Karsihig1 Odeme

v" Vesaik Karsihig1 Odeme

v Akreditif (Letter of Credit)
v Kabul Kredili Odeme

v' BPO

ACK HESAP PESIN ODEME

i AR
: Guvemun
»
 NRACAT
- IARACGATGE
»

.
VESAK
MUKABLI
PESIN ODEME ACIK HESAP

EN AZ
GUVENILI

AKREDITIF




7- ODEME SEKILLERI

® Odeme bicimi (pesin, cek, banka havalesi vs.)
® Ihracatcinin banka hesabi detay1 (Gerekirse)

® Aksl belirtilmedikce, 6deme online aktarim
(teletransmission) yoluyla ihracatcinin banka
hesabina aktarilacaktir.

©Odeme (taraflar farkli bir siire konusunda

anlasmadiklar1  siirece)  fatura  Kkesim
tarthinden sonra 30 giin igerisinde
gerqeklestlrllecektlr

Sipatisin verilloness SGzlesan s yapehinass ( £ )

— o .
llllll -
Mal ve Lvraklann gondentimess © ° Mal Bedelinin Odenmest ( 2 )
Mal hodedi tahs<ilats ( 4 )

\ BANK J

ALICI BAZIDURUMILAXKDA MAL -— —
BLILIININAMITOLARAN LIEN

SATICININ BANKASINAGETIRERILIR

Mal bedelinin transferi { 1)

Ihracatcinin Bankas: Alicinin Bankas




S-Brierirp

v" Thracatci, ithalatcrya veya gerekli oldugu
takdirde ithalatcimin bankasmma asagida
belirtilen belgeleri eksiksiz olarak teslim
etmek zorundadir.
v'Fatura
v’ Konsimento P
v’ Mense Sahadetnamesi =
v'Sigorta Belgesi . -
v'Koli Listesi
v Agirhik Belgesi
v’ Gozetim Belgesi
v'Dolasim Belgeleri




‘ Ex rtmm/ §§ 4
9 ZAMANINDA ODEME YADIL MASINDA.

BASARISIZLIK DURUMU
@lhracatci, belirlenen son 6deme tarihi
lle o0demenin tahsil edildigi tarih

arasinda gecen siire icin faiz isletme
hakkina sahiptir.

@Aksine bir anlasma yoksa banka faiz
oraninin % 2 iizerinde uygulanacak,




)

traun Neletne!

/°
I-ZAMANINDA ODEME yADlLMAsNgK/”"’
BASARISIZLIK DURUMU

olhracatcinin ~ sozlesmeyi, 6demenin,
herhangi bir sebeple (miicbir sebepler
disinda) son odeme tarihinde
yapllamamasi1 durumunda, ithalatciy:
yazilh olarak uyarmak suretiyle, iptal
etme hakki bulunmaktadir.




/°
10. ZAMANINDA TESLIM YADILMASig

BASARISIZLIK DURUMU

@lithalatci, ihracatcinin mallar1 zamaninda
teslim edememesi durumunda, zararinin
telafisi icin, teslim tarihinden itibaren
gecen her tam giin icin, ihracatcgiyl
gecikmeyle Ilgili olarak yazili bir uyan
gondermek kaydi Iile, mallarin toplam
bedelinin % 0.5’1 oraninda bir degere hak
kazanir.

K




10. ZAMANINDA TESLiM YADILMASINDA
FASARISIZLIK DURUMU

® Gecilkme cezalar1 toplam mal bedelinin aksi
kararlastirilmamissa %020’sini gecemez.

© Ithalatcimin, bu  sozlesmeyi, teslimatin
herhangi bir sebeple (miicbir sebepler disinda)
son teslim tarihinden itibaren 14 giin
icerisinde yapilamamasi durumunda,
ihracatciyr yazihh olarak uyarmak suretiyle,
Iptal etme hakki bulunmaktadir.

[
- =
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11-COZETIM

Uriin’iin Ozellikleri, Kalitesl,
Miktari, vS. Uluslararas1 Yeterlilige
Sahip (ornegin GAFTA onayh) bir
Gozetim Sirketi’nce Test Edilmesi ve
Bu Islemlerin Belgelendirilmesi,

- - —_
Q L

- el
T wlm G wwmlingt T n————n o — " ————_—
- ET—

Bemge e O Tntws Ta 00

LILUSLARARASI GOZEITIM SIRKETI BEL GESI
CRAFIDOTATE SN TIRTYE nZ e —~ AR s TR ANy

Yaoe § oo e TR - B I ——— — T —— - 1 -
—— e Bt -
A S W . DONE e e LR NALW e . e
Fowgd Dadvwwt o ¥ orgh TR AL W D RIS TR e
- —————
- e - —— e e s e s i B A e T T & S —
- e — O T T T A e T " . ® W S P N M
R e o T S P ———
- — . . C——. A—, S —— - —— -————— ——
e i ——— - ——— -~

= . ':)";-7 > — L
g R ——— >~ .yvﬁ:.‘ﬂ -
S e i . e W e .

—




12. UYCULANACAK HUKUK KUSLEA

@Buraya kadar sozlesme hiikiimlerinde yer
almayan biitiin konular icin, asagida belirtilen
duzenlemelere basvurulacaktir;

Birlesmis Milletler Uluslararast1 Mallarin Satis
Sozlesmeleri Vivana Konvansiyonu

UNIDROIT Uluslararasi Ticarli Sozlesmeler

Prensipleri (Ozel Hukukun Yeknesaklastirilmasi icin
Uluslararasi Enstitii - International Institut for the Unification
of Private Law)

® Yukarida herhangi bir diizenlemeye refereans
verilmedigi takdirde ise ihracatcinin iilkesinde
uygulamada olan kanunlar esas alinacaktir.
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13-HUKUK/TAHKIM

Sozlesme’nin  hangl durumlarda
feshedilecegini, anlasmazhklarin
cozumunun nasil olacagini,
anlasmazlhiklarin ¢oziimiinde hangi
yetkili otoritelere basvurulacagini
(Tahkim, Yerel Mahkemeler, vs.)
belirtir.




&

W Exportinin gD

14-OZF1 /DiGER HUSUSI AR

Bahsedilen konular harici bircok
husus (paketleme, sozlesmenin tadill,
miicbir sebepler, tazminat, garanti,
yuk bosaltma suresi, stirastarya,
demurrage....) taraflarca uygun
goriildiigii takdirde sozlesmede Yyer

alabtlir....




THRACATCI ITHALATCI

iSiMm iSiMm

(Kage) (Kage)
IMZA IMZA
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ODNEK SOZ1 ESME

DSA TARIM URUNLERI ANON
SIRKETI Italyan MACARONI LTD. S
firmasma KOSEOGLU LTD. (Brok

firmasi aracihgiyla Kirikkale’c
BUGDAY (10.01.90.91.00.11-Adi Bugd:

Thracat1 Yapacak,

ISTE IHRACAT SOZLESMESI
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ODNEK SOZ1 ESME

CONTRACT REF. : EXP/ 21
CONTRACT DATE : APRIL 20, 2021
SELLER : DSA TARIM URUNLERI ANONIM

SIRKETI ORGANIZE SANAY1 BOLGESI KIZILIRMAK CD.
3. SK. NO:5 YAHSIHAN/KIRIKKALE TEL. 0318 321 32 92

BROKER : KOSEOGLU LTD.
SAMPIYON CAD. FENERBAHCE IS MERKEZI NO: 19/07,
MERSIN, TURKEY Tel:+90-324-4440034

BUYER : MACARONI LTD.
VIA PALESTRO 28, 00185 ROME / ITALY
Tel: +39 06 / 591 79 84
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ODNEK SOZ1 ESME
COMMODITY - TURKISH ORIGIN MILLING

ARABAN WHEAT, IN BULK- SOUND, LOYAL,
MERCHANTABLE, FREE FROM ALIVE INSECTS AND
POISONOUS SEEDS.

SPECIFICATIONS:

PROTEIN 14% MIN.
MOISTURE 14% MAX.
WET GLUTEN 29% MIN.

FOREIGN MATTERS 2% MAX.

,....
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ODNEK SOZ1 ESME

QUANTITY :7.500 (SEVEN THOUSAND AND FIVE
HUNDRED) METRIC TONS +/- 2% IN SELLERS' OPTION
AND AT CONTRACT PRICE.

WEIGHT : FINAL AT TIME AND PLACE OF LOADING AS PER 1st
CLASS GAFTA MEMBER INDEPENDENT SURVEYOR'’S CERTIFICATE
AT SELLERS' OPTION AND EXPENSE. BUYERS HAVE THE OPTION
TO NOMINATE THEIR OWN SURVEYORS AT LOADING FOR DRAFT
SURVEY.

QUALITY : FINAL AT TIME AND PLACE OF LOADING AS PER 1st
CLASS GAFTA MEMBER SURVEYOR’S CERTIFICATE (ANALYSIS TO
BE DONE BY A GAFTA APPROVED LABARATORY) AT SELLER'S
OPTION AND EXPENSE. BUYERS HAVE THE OPTION TO NOMINATE
THEIR OWN SURVEYOR AT LOADING.
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ODNEK SOZ1 ESME

PRICE : $375,25 USD (THREE HUNDRED SEVENTY
FIVE AND TWENTY FIVECENTS) PER METRIC TON CIF
ROME PORT, ITALY

PAYMENT TERMS: L/C AT SIGHT CONFIRMED

DISCHARGE: BUYER GUARANTEES TO DISCHARGE
VESSEL AT THEIR RISK.
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ODNEK SOZ1 ESME

DEMURRAGE : AS PER CHARTER PARTY, FREE
DISPATCH. ANY DEMURRAGE IN DISCHARGE PORT FOR
PAYMENT DELAY AT BUYER’S ACCOUNT.

SPECIALTERMS : DUTIES AND TAXES IN THE
COUNTRY OF ORIGIN TO BE FOR SELLERS ACCOUN
AND IN THE COUNTRY OF DESTINATION TO BE FOR
BUYERS ACCOUNT.

SHIPMENT : 25 - 30 MAY, 2021 BOTH DATES INCLUDED
AT SELLERS’ OPTION. VESSEL TO BE SINGLE DECKER,
BULK CARRIER, SUITABLE FOR PNEUMATIC /GRAB
DISCHARGE. PARTIAL SHIPMENT AND TRANSSHIPMEN
NOT ALLOWED.
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ODNEK SOZ1 ESME

PAYMENT :100% CASH ON ARRIVAL BEFORE BREAKING BULK-

AGAINST FAX COPIES OF SHIPPING DOCUMENTS.

seLLER TO PROVIDE FoLLowiNG DOCUMENTS, wHICH BE ISSUED AS PER
BUYER’S INSTRUCTION:

- ORIGINAL COMMERCIAL INVOICE " INDICATING CIF VALUE OF THE
GOODS, DESCRIPTION, QUANTITY, UNIT PRICE AND COUNTRY OF ORIGIN.

- BILL/S OF LADING, MARKED "FREIGHT PREPAID"

- CERTIFICATE OF ORIGIN, ISSUED BY LOCAL CHAMBER OF COMMERCE
- PHYTOSANITARY CERTIFICATE, ISSUED BY OFFICIAL AUTHORITY
-CERTIFICATE OF QUALITY ISSUED BY A GAFTAAPPROVED SURVEYOR
-CERTIFICATE OF QUANTITY, ISSUED BY AGAFTAMEMBER SURVEYOR
-AFLATOXINE CERTIFICATE ISSUED BY A GAFTA MEMBER SURVEYOR

- INSURANCE CERTIFICATE .
1



ODNEK SOZ1 ESME

ARBIRTATION (JURISDICTION) : ALL TERMS AN
CONDITIONS, WHEN NOT CONFLICTING WITH THE
ABOVE, AS PER RELEVENT GAFTA (CONTRACT No.4%§
INCLUDING IT’S ARBITRATION CLAUSE (GAFTA 12%
WITH ARBITRATION IN LONDON, OF WHICH THE
PARTIES ADMIT TO HAVE KNOWLEDGE AND NOTICE
AND HEREBY ACCEPT.

THE BUYER THE SELLER
(Signature) (Signature)
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TiCARI ANLASMAZILIKIARIN
COZUMU

Sorunun ozellikle taraflar arasinda
coziimlenmesi esas olmakla birlikte ihtilafin
disaridan alinacak yardimla da
coziimlenebilmesi olanag: mevcuttur.




TICARI ANLASMAZLIKLARIN @DZUA\Q’E

@ Ticarl  anlasmazliklarin  ¢oziimiinde,  satis

sozlesmesinin, HUKUKI DELIL OLUSTURACAK
sekilde yapilmasi gereklidir.

® Ornegin; Alicimin  édeme yapmayr reddetmesi

ihtimaline tedbir olarak Akreditifli ddeme sekli
kullanilabilir.

® Ornegin; Alicimin mallarin Kalitesine itiraz etmesi
durumuna tedbir olarak bir wluslararast gézetim
sirketi hizmetinden yararlanilabilir.




TICARI ANLASMAZLIKLADIN ¢Ozimb i dag

® Ticarl anlasmazlik durumunda oncelikle firmayla,
daha sonra da ithalatcinin bulundugu iilkedeki
Dis Ticaret Miisavirligimiz/  Ataseligimiz,
aracihigwyla ¢oziim bulunabilir.

®Bunun disinda taraflar, anlasmazligi oncelikle
ticari sazlesmeye tahkim maddesi eklemek ya da
ayrt bir tahkim sézlesmesi yapilmak iizere,
uluslararast tahkim yoluyla ¢ozmeye karar
verebilirler.




TICARI ANLASMAZLIKLARIN @DZUA\QF

®Bu cabalardan sonuc¢ alinamazsa ticari
anlagsmazlhiklar yargi yoluna gidilerek de
cozitmlenebilir.

® Ancak bayle bir durumda sozlesmede hangi iilke
hukukunun uygulanacagint belirten bir madde
olmaldr.

© Eger sozlesmede  belirtilmemisse, borcun
odenecegi yerin hukuku uygulanir.




TICARI ANLASMAZLIKLARIN q;ozm\tf

@Dava siirelerindeki uzunluga ek olarak,
= yargilama giderlerindeki arts,
= dava siirecinin hasiml yapisz,

» usul kurallarimin sahip oldugu belirsizlik ve
karmasiklik,

alternatif  wyusmazlik coziim yollarini
(Alternative Dispute Resolution, ADR)

ortaya cikarmustir.
_




ADR (ALTERNATIF UYUSMAZLIK @@Z@M‘mm?rm

e

YOLLARI)

@Alternatif  wyusmazhik  ¢oziimii,
uyusmazliklarin mahkeme dist coziim
yollaryla etkin, hizhi ve daha diisiik
maliyetle coziime kavusturulmasi icin
diisiiniilen coziim yollarina verilen
genel addur.
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ADRININ FAVDALARI (1) \Peprinic 08

@Siirat: Uyusmazligin siiratle ¢oziilmesini
saglar.

@Masraflardan Tasarruf: Yargilama har¢ ve
giderlerinden tasarruf edilmesini saglar.

®Gizlilik: Taraflarin istemedigi Dbilgilerin
alenilesmesini onler.




0 /° ) . PSEN
ADR’NIN FAYDALARI (2) “erudi

o Kontrol ve Esneklik: Taraflarin uyusmazlik

coziim siireci Ve sonucta Verilecek karar
iizerinde tam bir kontroliinii saglar.

® Ticari Menfaatler: Ihtilafli taraflarin ticari ve
kisisel menfaatleri sonucu etkiler; béylece
daha yaratict coziimlere ulasilabilir.

- .
|
_ .
-
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ADR’NIN FAYDALARI (3) 0erudig

oTicari [Iliskiler: Dava vyerine, isletmelerin

miizakerelerini esas alan ADR, taraflar
arasindaki ticari iliskileri korur ve enarrr.

@ Bagimsizhik: Bagimsiz bir arabulucunun
yaptigr degerlendirmeler sonucunda, hukuki
ve fiilll durumlarin dikkatli, gizli ve gercekci
degerlendirmeler yapilabilir.




TICAR] ANLASMAZLIKLARIN i;ozm\tfxfwfm P

@ADR

s Dostane Coziim (Miizakere)
» Arabuluculuk (Uzlastirma),
« Hakem-Bilirkisilik,
= Tahkim,

®DAVA YOLUYLA COZUM,

o —— | )

-



MUZAKERE
®ADR kurallari icinde en az resmi olanudir.

® Miizakereler, taraflarin uyusmazligr bizzat
kendilerinin cozmeye karar vermesiyle
gerceklestirilir.

® Miizakerelerde avukat veya temsiler
bulundurulmast uygun bulunmaktadur.




9 3
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W Exportrain SeSeg

ARABULUCULUK

® Taraflarin bIr anlasmaya varabilmesi icin
yardimci olmak amacwyla tarafsiz bir iiciincii
kisiden yararlanilir (6rn:Noterler).

@®Arabuluculukta, taraflarin kabul edebilecegi
bir anlasma yapilmast amaclanur.

®Arabulucu, taraflart baglayict bir Kkarar
veremedz.




O O (@] @] @]

HAKEM=-BILIRKISILIK

® Taraflar arasindaki hukuki iliskiyi nihai olarak

karara baglamamakta; sadece spesifik teknik bir
konuda ortaya cikan sorunu ¢cozmektedir.

® Hakem-bilirkisinin verecegi Kkarar baglayict
nitelikie degildir.

@®Ancak, acilabilecek  davalarda, hakem-
bilirkisilerin verdikleri kararlar, kesin delil teskil
etmektedir.




Tahkim, yasalarin konular

kapsaminda olmak kosuluyla,

1ZIn  verdigi

taraflar arasinda dogmus ya da dogabilecek
uyusmazhiklarin,

geleneksel yarg: yerine “hakem” adi verilen
bagimsiz  kisilerce coziilmesi konusunda
taraflarin anlasmasi ve

bu anlasma sonucundaki hukuki yargilama
siireci,

olarak tanimlanabilir.
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AD HOC TAHKIM

@ Taraflar, bir tahkim sézlesmesi yaparak,

hakemlerin secimine, esasa ve usule
uygulanacak kurallar: kendileri  tespit
ederler.

@ Taraflar, kendi ihtiyaclarina gore ve sadece
0 wuyusmazhik cercevesinde uygulanacak
tahkim kuralini belirlerler.
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KURUMSAL TAH

@Kurumsal tahkim, cesitli kuruluslarin
onceden saptanan kurallarina gore
yapilan TEMINAT ALTINDA bulunan
tahkimdir.

Milletleraras: Ticaret Odas: (ICC)

Birlesmis Milletler Uluslararast Hukuk
Komisyonu (UNCITRAL)




KURUMSAL TAHK]

® Uluslararas: Ticaret Odas: (ICC) Tahkim
Kurullar1 uluslararas: ticari ihtilaflarin
coziimiinde onemli bir uygulamadur.

@Her bir ICC tahkim davasi, davaya
Inceleyerek son karari verme
sorumlulugu taswyan Dbir hakem heyeti




- A
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N Exportrain et

N AVANTAJLARI

OY 7 [ ¥4
oGizlilik
@Esneklik
@Baglayicilik
®Icra Edilebilirlik

1l
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STVITN DEZAVANTATLART N eportruin St
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®Geleneksel yargilama yollarina gore
daha masrafli olmast,

@®Kayit harglart ve hakem iicretlerinin
yiiksek olmasz,

oKimi  tahkim  yargilamalarinmin  tipki
geleneksel  yargilamalar Qibl  uzun
siirmesi VD.




TAHKIM SURECI

®Davaci, talebinin detaylarini aciklayan bir
“Tahkim Talep Dilekgesi” yazar.

@®Davali da bu talebe cevap olarak kendi
goriisiinit  actklayan yazili bir  “Cevap
Dilekcesi” sunarr.

@Tahkim davasina bakacak bir hakem
atanir.

@ Kayut Memuru Hakem Heyetl olusturma
gl yazili tebligat gonderir.
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TAHKIM SURECH

@Hakem Heyeti olusturulduktan sonra
Hakem Heyeti ve taraflarin, durusma,
telefon konferans goriismesi veya video
konferans gériismesi gibi yollar ile
goriisme diizenlerler.

@ Tebligattan sonra 28 giin icerisinde Davaci
taraf Hakem Heyeti ve tizm taraflara Dava
Dilekcesi’ni teslim eder.
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TAHKIM SURECI

@ Tebligattan sonra 28 giin icerisinde Davali
taraf Hakem Heyeti ve #im taraflara
Savunmayi, varsa da Karst Iddia
Beyanname sini teslim eder.

®Yazili siire¢ Dbittikten sonra durusma
sutrecine gecilir.

@®BIr tahkim davasi sonuclanma siiresi 12-16
ay olarak hesaplanmugstir.
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ULUSLARARASI TAHKIM KARARLARI Nﬂ
TURKIYE’DE TENFIZ]

eMilli  olmayan hakem  kararlarinin
Tiirkiye’de icra edilebilmesi igin Tiirk
mahkemelerinde tenfiz edilmesi (yerine
getirilmesi) gerekmektedir.

o Tenfiz kosullart Milletlerarast Ozel Hukuk
Usulit Kanunu ve 1958 yilinda imzalanan
New York konvansiyonunda  ifade
edilmistir.
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®20.11.2014 tarihinde yiiriirliige giren
6570 sayuli Istanbul Tahkim Merkezi
Kanunu, Istanbul’da  uluslararast
alanda faaliyet gasterecek olan ISTAC
(Istanbul Tahkim Merkezi) ’nin
kurumsal yapisini diizenlemistir.
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ULUSLARARASI TAHKIM KURULUSL A8 exportns 88

= America: American  Arbitration  Association
(AAA)/International Centre for Dispute Resolution
(ICDR)

= London: London Court of International Arbitration
(LCIA)

= Paris: International Chamber of Commerce (ICC)

n Switzerland: SWiISS Chambers' Arbitration
Institution (SCAI)

= China: China International Economic and Trade
Arbitration Commission (CIETAC)
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ISTANBUL TAHKIM MERKEZi BASVURU HARCI VE IDARI
MASRAF TARIFESI

Uyusmazlik Konusunun Basvuru Harci Idari Masraf
Degeri

300.000’e kadar 500 TL % 1,5
300.001 - 1.000.000 500 TL 4500TL + % 1
1.000.001 - 5.000.000 500 TL 11.500TL + % 0,5
5.000.001 - 10.000.000 500 TL 31.500TL + % 0,3
10.000.001 - 50.000.000 500 TL 46.500TL + % 0,1
50.000.001-100.000.000 500 TL 86.500TL + % 0,08
100.000.001 ve fazlas 500 TL 130.000TL
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ISTANBUL TAHKIM MERKEZi HAKEM UCRETI TARIFESI

Uyusmazlik Konusunun
Degeri

Tek Hakem

Hakem Kurulu

300.000’e kadar

% 5

% 7

300.001 - 1.000.000

15.000 TL + % 4

21.000 TL + % 6

1.000.001 - 5.000.000

43.000 TL + % 3

63.000 TL+ % 5

5.000.001 - 10.000.000

163.000 TL + % 1

263.000 TL + % 2

10.000.001 - 50.000.000

213.000 TL + % 0,5

363.000 TL + % 1

50.000.00 - 100.000.000

413.000 TL + % 0,1

763.000 TL + % 0,5

100.000.001-
350.000.000

463.000 TL + % 0,02

1.013.000 TL + % 0,1

350.000.001 ve fazlasi

513.000 TL + % 0,01

1.263.000 TL + % 0,025
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DAVA YOLUYLA
UYUSMAZLIKLARIN COZUMU

o Taraflar, aralarindaki wyusmazlik ile
baglantili olan iilkelerden birinde yetkili
bir mahkemede dava acabilmektedir.

o Taraflar aralarindaki uyusmazligy ¢cozme
konusunda Dbir iilke yargisint yetkili
kilabilirler.

@Belirlenecek iilke yargisi taraflarin
vatandasi olduklar iilke yargist olabilecegi
gibi sozlesmeyle 1lgisi olmayan iiciincii bir
iilkenin yargist da olabilir.
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